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NOS MODULES :

Pour ceux qui souhaitent étre accompagné dans le lancement de leur projet, nous sommes & vos
cdtés pour vous conseiller sur tous les aspects du projet allant de la réalisation du business plan &
I'aménagement et le choix du matériel en passant par les demandes de financement ou encore la

communication. Vous choisissez le ou les modules en fonction de I'avancement de votre projet.

MODULE 1 - L’ACCOMPAGNEMENT : 880 HT

- le Projet :
o Revue et conseil sur la définition du projet (implantation / positionnement /
clientéle visée)
o Revue et conseil sur |'offre proposée (carte — choix des produits — conseil sur

I'offre éventuelle de restauration, ...)

- Le Financier :
o Business Plan (chiffrage des coits d'investissement, chiffrage des coits
d’exploitation, estimation du chiffre d’affaires,...)
o Conseil sur la structure juridique
o Conseil sur les modalités de financement
o Réalisation de la présentation de demande de financement auprés des banques

MODULE 2 - MISE EN CEUVRE DU PROJET : 750 HT

- L’Aménagement :
o Problématiques techniques et réglementaires
o Sélection et choix des équipements

o Conseil sur I'agencement

- L'Opérationnel :

o Planning et organisation
Conseil sur la sélection des fournisseurs
Gestion des approvisionnements et des produits

Organisation de la production
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Outils simplifiés de contréle de gestion
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MODULE 3 - OUVERTURE : 750 HT

- La Communication :
o Définition des axes de communication
o Proposition d’événements de communication
o Conseil sur les axes de communication réseaux sociaux
- Le suivi opérationnel :
o Point aprés é mois d’ouverture sur les chiffres, les retours clients : analyse et plan
d’action (correction et développement de |offre)
o Retour sur I'organisation : axe d’amélioration pour la productivité
o Retour sur les coits : recherche d’optimisation des coits

NOS CONDITIONS D’ACCOMPAGNEMENT :

- Vous restez complétement indépendant et libre dans vos prises de décision. L'objet de
cette formation est de vous faire part de notre retour d’expérience.

- Nous nous engageons dans cet accompagnement avec pour objectif la réussite de votre
projet.

- Conditions de réglement : acompte de 50% - solde & la livraison des documents.

- Disponibilités par téléphone / mail / les aprés-midi.

La formation sera assurée par Olivier Wernert :

FORMATIONS

o O O O

BTS Hétellerie-Restauration

Maitrise en Gestion hételiére

Master 2 en Ressources Humaines
Master 2 en Audit comptable et financier

EXPERIENCES

O O O O O

2008-2009 : Consultant en recrutement

2009-2013 : Auditeur — Commissariat aux Comptes — KPMG

2013 : Ouverture de Café Bretelles Krutenau : 1° coffee shop & Strasbourg
2014 : Ouverture de Café Bretelles Petite France

2017 : Ouverture de Mokxa Strasbourg - Torréfaction et Formation
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